
Die Raiffeisen VorsorgeWoh-
nung GmbH (RVW) ist der

PartnerfürÖsterreichserfolgrei-
cheBauträgerundfeiertheuerihr
fünfzehnjähriges Jubiläum. Seit
2006 wurden bereits weit mehr
als tausendVorsorgewohnungen
an zufriedene Kunden verkauft!
Jetzt hat die RVW das Angebot an
die Bauträger-Partner optimal
perfektioniert und ihr „Package“
für Bauträgerprojekte noch at-
traktiver gestaltet: mit der Ab-
nahmegarantie!

DER INNOVATIVE TOP-SERVICE
Infolge der Corona-Krise wollen
einigeBankenderzeitjagarkeine
Wohnprojekte finanzieren, die
dem Abverkauf der Wohnungen
dienen. Diese werden auch auf-
grund der Auslegung der Basel
III-Bestimmungen als „spekula-
tiv“ angesehen und sind mit 150
ProzentEigenmittelnzuhinterle-
gen. Das sprengt einerseits für
manche Banken die Eigenmittel-
grenzen, andererseits erhöht es
den Kreditzins für den Bauträger
um 1,5 Prozent.
„Die Abnahmegarantie für Bau-
träger hingegen gilt als Vorver-
wertung, wodurch die finanzie-

rende Bank einen besseren Zins-
satz leisten kann“, erklärt RVW-
Geschäftsführerin Marion Wein-
berger-Fritz. „Sie bietet dem
Bauträger das Recht, aber nicht
diePflicht,dieWohnungenanuns
zu übertragen.“
DiewichtigsteAuswirkungderin-
novativen RVW-Abnahmegaran-
tie istsomiteinefelsenfestsiche-
re Kalkulation, weil der von einer
Bankentochter garantierte Ver-
kaufspreisfixist–ganzohneNer-
venkitzel!
„Dadurch haben unsere Partner
praktischNullRisiko“, verspricht
Weinberger-Fritz. Denn der
Background passt bestens: Die
RVW befindet sichzu 100 Prozent
Eigentum der Raiffeisen-Lan-
desbank Niederösterreich-Wien
und kann daher unzählige Sy-
nergien in den Bereichen Immo-
bilien, Finanzen und Bankdienst-
leistungen nutzen.
Dazukommtauchdieseit15Jah-
ren erfolgreiche Strategie der
RVW. „Wirklich gut gefragt sind
Drei-Zimmer-Einheiten mit rund
60 m2 Wohnfläche sowie 40 m2-
Einheiten,diewirzurMieteanbie-
ten“, sagt Marion Fritz-Weinber-
ger.„DieganzkleinenFlächenmit

Ein Bauprojekt mit der RVW verkaufen ist so „stressig“ wie Yoga.

IHR BAUTRÄGERPROJEKT MIT RVW
Die Vorteile auf einen Blick:

Ւ Abnahmegarantie !
Ւ Fixer Abnahmepreis – mit Vorverwertung!
Ւ Rascher Verwertungszeitraum !
Ւ 100 Prozent (!) Sicherheit, weil: Bankentochter!
Ւ Bessere Finanzierung, weil: besserer Zinssatz!
Ւ Weniger Eigenkapital erforderlich!
Ւ Raiffeisen Vorsorge Wohnung übernimmt Marketing und Vertrieb!

geprüften Kaufanbote gegenfer-
tigen und kann das große Raiffei-
sen-Netzwerk nutzen, um
schneller zu verkaufen und Pro-
jekte rasch und effizient zu plat-
zieren. „Unsere Partner können
sich voll auf die Bauträgertätig-
keit von der Projektentwicklung
überdiePlanungbiszumBauma-
nagement konzentrieren“, fasst
Weinberger-Fritz zusammen.
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30-m2-Appartements dagegen
sind nicht so relevant.“
Bei der RVW kauft der Kunde die
VorsorgewohnungenvorderFer-
tigstellung vom Plan weg. In der
FolgederBauerrichtungkontrol-
liertdieRVWdanndieQualitätder
Bauausführung, übernimmt die
Wohnungen für die Investoren
undbewirtschaftetsiedannfür20
Jahre für den Kunden.

DAS NETZWERK ZUM ERFOLG
Riesenvorteile für die Bauträger
gibtesauchim„Umfeld“:DieRVW
übernimmt das gesamte Marke-
ting und den Verkauf der Vorsor-
gewohnungen! Damit muss der
Bauträger-Partner nur noch die

Um die Finanzierung und die Vorverwertung für die Bauträger-Partner zu optimieren,
offeriert die RVW Abnahmegarantien und übernimmt auch Marketing und Verkauf.

WERBUNG VORSORGEWOHNUNGEN EXTRA
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