RVW FINDET STETS DIE
RICHTIGEN BAUTRAGER-PARTNER

"Laend Yard" als herausragendes Beispiel fiir
die Marktkompetenz der RVW-Erfolgspartnerschaften.
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Heuer feierte die Raiffeisen Vorsorge-
wohnungserrichtungs GmbH (RVW) ihr
erstes Erfolgsjahrzehnt - mit einem Mark-
tanteil von deutlich mehr als 20 %. Seit der
Grindung 2006 hat die RVW rund tausend (!)
Wohnungen verkauft, allein 100 davon im Re-
kaordjahr 2015. "Wir sind der fihrende Anbi-
eter (bzw. Makler) von Vorsorgewchnungen
in Wien", konstatiert RVW-GF Marion Wein-
berger-Fritz. "Mafkgeblich verantwortlich
ist dafur bei JEDEM Projekt die Wahl des
optimalen Bautragers. Die, zwei Richtigen'
sollen sich finden!"

Beim "Laend Yard" an der Erdberger Lande
26 ist der Partner die EBL Nord 2 Immobilien
Eins GmbH & Co KG mit CA Immo und JP als
Kommanditisten. Dabei wird noch mehr als

ein weiteres herausragendes Wohnbaupro-
jekt realisiert. "Hier entsteht gleich ein
ganzes modernes Viertel in optimaler Lage",
berichtet Weinberger-Fritz. Auch fur diese
fast 60 Vorsorgewohnungen kann der Bau-
trager-Partner den grofen Vorteil nutzen,
dass die RVW das grofse Raiffeisen-Netzw-
erk nutzt und das gesamte Marketing und
den Verkauf dbernimmt. "Unsere Partner
kénnen sich dadurch voll auf die Bautra-
gertatigkeit  konzentrieren", garantiert
Weinberger-Fritz. Das bedeutet sowohl fur
die Partner wie auch fur die Kunden héchste
(Ertrags-)Sicherheit!

Mehr Infos?

www.rvw.at bzw. varsorgewohnung@rvw.at

+ entgeltliche Einschaltung +



